
百万保额保障
两大方案选择灵活随心

平安人寿 e生保系列医疗险产品

包含平安 e生保（惠享版）长期医疗保

险（费率可调）（下称 e生保惠享）、平安

e生保（尊享版）医疗保险（下称 e生保

尊享）、平安 e生保（颐享版）医疗保险

（下称 e生保颐享），以及平安 e生保（加

享版）医疗保险（下称 e生保加享）。在

产品方案选择上，平安人寿设计“标准

化”和“定制化”两大方案，满足客户多

元化的医疗保障需求。

据介绍，e 生保惠享、e 生保尊享

及 e 生保颐享均为标准化产品，客户

可按需选择，一步到位，省心省时。

以 e生保惠享为例，一般医疗保险金、

重疾医疗保险金的给付限额各为 200
万元/年，保证续保期内，保险金总给

付限额为 800万元，可满足不同层级

的医疗需求。保证续保 20 年，为客

户提供“超长待机”的持续守护。该

产品还支持家庭投保，投保人数越

多，保费费率越低，一款产品护佑全

家安康。若客户有更高医疗需求，
可选择 e 生保尊享或 e 生保颐享，获
得更有品质的就医体验。

同时，平安人寿创新推出百万医疗
“基座+自选”组合模式，为客户提供丰
俭由人的定制化选择。该模式以 e生
保惠享为“基座”，组合 e生保加享，5大
计划随心可选，扩展特需就诊等保障范
围、覆盖国内外先进疗法，灵活满足客
户的品质就医需求。这一模式下，客户
既可享有 20年保证续保的坚实保障，
又可结合自身需求和经济情况，享受优
质医疗资源。

三大责任设计突破
提升客户就医品质

平安人寿此次推出的系列产品

中，e 生保加享、e 生保尊享及 e 生保

颐享较传统产品责任范围更广，能够

链接更加优质的医疗资源，覆盖更为

丰富的就医场景，提升就医品质，为

客户提供“省心、省时、又省钱”的就

医体验。

上述三款产品一是改变了围绕

住院前、住院中的传统医疗险责任设

计模式，新增术后康复责任，实现住

院前、中、后就医全流程覆盖。二是

支持院外购药及处方，覆盖院外购药

费用责任，并整合资源提供院外处

方、供应、配送一站式用药链路。三

是可享前沿技术，覆盖质子重离子、

CAR-T 细胞免疫治疗等先进疗法，

可协助客户实现境内外创新药品、药

械安排，以先进技术为客户增加疾病

治愈可能。

搭载全新“安有医”服务
寻医问药全程守护

值得一提的是，值 e 生保系列产
品上市之际，平安人寿整合平安集团
内外部优质医疗资源，重磅推出“平
安添瑞·安有医”保险+服务解决方
案，为 e生保系列产品搭载全新“安有
医”健康服务计划，针对客户的多元
需求匹配相应服务，实现医疗险责任
和服务功能上的协同，助客户告别就
医焦虑。如客户不幸罹患疾病，“平
安添瑞·安有医”将通过医疗保险金
的及时给付，帮助客户缓解治疗压
力。同时，配套的医疗服务权益，能

够为客户提供就医陪诊、专家会诊、

特药协助、住院照护、出院协助、康复

指导等多层次的服务，覆盖住院前、

中、后全流程，让客户寻医问药更轻

松，就医治疗更安心。

顺应市场需求，平安人寿推出 e生
保系列医疗险产品，以百万医疗险为核

心，匹配优质责任设计，帮助客户轻松

链接更多品质医疗资源，获取更优解决

方案，为客户健康保驾护航。

平安人寿表示，未来公司将继续秉

持“以人民为中心”的发展理念，依托平

安集团“综合金融+医疗养老”战略布

局，持续丰富医疗保险产品供给，为广

大客户送去更多“省心、省时、又省钱”

的产品和服务，为实现“健康中国”目标

贡献力量。

（平安人寿）

创新推出“基座+自选”模式
平安人寿e生保系列医疗险助客户悦享品质医疗

为更好满足客户多元化、

多层次的医疗保障需求，平安人寿于 9
月8日重磅推出 e生保系列医疗险产品，以百万

医疗险为核心，用百万保额助力客户化解就医费用问

题，并以突破性的产品责任设计，覆盖更多医疗场景，助

力优质医疗资源获取，旨在让客户就医真正

实现“省心、省时、又省钱”。

近日，一家专注于文旅产业的小

微企业在与兴业银行海口分行签署

合同时表示：“以前总觉得贷款成本

是一本糊涂账，现在兴业的‘贷款明

白纸’把所有费用罗列得一目了然，

连公证费、保险费等减免了多少都写

得清清楚楚！”这家公司在兴业银行

海口分行获得了 99万元普惠信贷支

持，贷款产生的1485元公证费由兴业

银行海口分行承担，企业无其他额外

成本。

据了解，兴业银行海口分行推出

的《企业贷款综合融资成本清单》，即

所谓的“贷款明白纸”，以通俗易懂的

形式将融资成本呈现给企业，并主动

告知客户贷款过程中可能产生的利

息费用。这一举措不仅帮助企业解

决了信息不对称的问题，还增强了企

业对银行的信任度，被企业赞誉为

“融资指南针”。

自 2024年 9月以来，在中国人民

银行海南省分行的指导下，兴业银行

海口分行积极落实明示企业贷款综

合融资成本试点工作要求，在网点推

广“贷款明白纸”。在业务办理过程

中，工作人员一对一地与企业共同填

写并详细解读“贷款明白纸”，确保企

业经营者能够清晰了解贷款综合成

本。截至目前，兴业银行海口分行已

累计向超过 20户经营主体明示融资

成本，赢得了参与企业的一致好评。

通过这种方式，兴业银行海口分

行为企业合理安排资金、制定发展计

划提供了可靠依据，同时也显著提升

了企业的信任感和满意度。此举是

该行积极响应政策号召，优化营商环

境、助力小微企业发展的具体体现。

接下来，兴业银行海口分行将继

续深化这项工作，将其作为优化金融

服务的重要抓手，进一步强化与企业

的沟通交流，根据企业的实际需求提

供定制化的金融服务方案，降低企业

融资成本，让更多企业享受到透明高

效的金融服务。

（兴业银行）

兴业银行海口分行

落实明示企业贷款综合融资成本试点工作
民生银行海口分行海甸支行

金融知识宣传双线触达
为切实提升不同群体金融素养，筑牢金融安全

防线，近日，民生银行海口分行海甸支行（下称海甸

支行）组织多支宣传队伍，同步开展“校园+社区”双

线金融知识宣传活动，将实用的金融知识与风险防

范技巧送到师生和居民身边。

随着开学季到来，校园金融安全问题再度引

发关注。8月 30日，海甸支行主动走进网点周边

学校。活动现场，工作人员携带精心制作的宣传

折页与金融知识漫画手册，向学生开展针对性宣

传。“同学，若有人提出借用你的身份证办理银行

卡，务必坚决拒绝，这类行为可能被不法分子利用

从事洗钱等违法活动！”“收到声称‘中奖’且要求

先缴纳手续费的短信，切勿轻信，这是典型的诈骗

手段！”工作人员结合高发电信网络诈骗案例，用

通俗易懂的语言拆解诈骗套路，同时耐心解答学

生提出的疑问，引导大家提高风险防范意识。

与此同时，另一支宣传队伍走进周边社区，聚

焦老年群体、家庭主妇等重点人群，开设“家门口的

金融小课堂”。工作人员用方言和通俗语言，重点

讲解“养老诈骗”“电信网络诈骗”“非法集资”三大

类风险。针对社区居民关心的“银行卡使用安全”

“理财风险等级”等问题，现场答疑解惑，引导大家

树立“理性投资、风险自担”的理念。

此次“校园+社区”双线宣传活动，是民生银行

履行社会责任、普及金融知识的重要举措。海甸支

行相关负责人表示，未来将持续创新宣传形式，针

对不同群体定制差异化金融知识普及方案，让金融

安全意识深入校园、扎根社区，为构建全民参与的

金融安全防线贡献银行力量。 （姚少龙）

海南银行

金融知识万里行获佳绩
近日，海南省银行协会公布了 2025年海南银

行业普及金融知识万里行第五届微信视频号大赛

评选结果，海南银行报送的宣教作品《不复愁者联

盟》荣获二等奖。

普及金融知识万里行活动是由中国银行业协

会统筹开展的全国性金融知识宣教活动，旨在提升

社会公众金融素养和风险防范能力。2025年6月，

在海南省银行协会的组织下，海南银行积极统筹全

行开展金融知识普及活动，制作《小都投资惊魂记》

《不复愁者联盟》等深受消费者欢迎的原创视频宣

教作品，取得了良好的宣教成效。

海南银行将始终坚守“金融为民”初心，秉持

“更懂海南人、更系海南情”的服务理念，着力构建

具有品牌特色的金融知识宣教机制，积极履行消费

者权益保护主体责任，为构建和谐稳定的金融环境

贡献力量。 （周静）

海南农商银行澄迈支行

试点整村授信业务
为深入践行服务“三农”战略使命，探索普惠金

融服务新模式，近日，海南农商银行总行乡村振兴金

融部与澄迈支行工作组前往澄迈县加乐镇常树村委

会及瑞溪镇山琼村委会，开展整村授信业务试点。

本次试点创新采用“背靠背”评议与数字化系

统结合的方式：工作组依托经营农贷系统，联合村

委会探索农户批量预授信方案，通过高效客观的评

议流程，现场完成对两个村共 168户村民的信用评

定与预授信，预授信总额达672万元，户均4万元。

活动现场气氛热烈，村民对该金融服务模式认

可度高。大家反馈，整村授信流程便捷、评议清晰，

有效解决了以往贷款“手续繁、审批慢”的难题，让

金融服务精准滴灌田间地头。

此次试点是海南农商银行深化农村金融服

务、支持乡村振兴战略的一次重要实践与突破，不

仅为常树、山琼两村的产业发展和村民增收引入

了便捷的金融活水，也为后续在全省乃至全国类

似区域推广批量化、标准化的普惠金融服务积累

了宝贵经验，标志着其在提升“三农”金融服务质

效、打通农村融资“最后一公里”的道路上迈出了

坚实的一步。 （李林）

为大力普及国库相关知识，宣

传经理国库制度优势，展示国库为

民服务成效，引导社会各界持续关

注、大力支持经理国库工作，为海

南省国库高质量发展营造良好的

内外部履职环境，海南银行围绕

“中国人民银行经理国库 40 周年”

主题，组织各分支机构积极开展系

列宣传活动。

厅堂宣传“零距离”，深化便民服
务体验。以营业网点为宣传主阵地，

在全辖网点LED屏幕滚动播放“中国

人民银行经理国库 40周年”“央行国

库 为民服务”等宣传标语，厅堂电视

滚动播放国库宣传图片，吸引过往客

户驻足观看。营业厅醒目位置悬挂

宣传条幅、摆放宣传折页，生动展现

国库发展历程、核心职能及其与百姓

生活密切相关的业务。大堂经理及

综合柜员担任宣传员，适时主动向到

访客户讲解国库基础知识，阐释国库

为民服务成效。

外拓宣讲“接地气”，精准触达多
元群体。根据本地区实际情况，组织

宣传团队深入社区、乡村、企业，开展

“面对面”宣讲活动，为群众发放宣传

折页，介绍国库发展的历史、职能及

与国计民生息息相关的国库服务，用

贴近生活的形式，把国库知识送达群

众身边。

线上传播“拓维度”，展示“国库
为民”服务成效。利用微信公众号

转发人行国库宣传长图，展现国库

发展历程、职能演变、主要成效及

发展蓝图，组织员工在微信群、朋

友圈分享国库宣传内容及国库业

务知识竞赛成功举办图文、视频，

积极传播国库声音，助力提升国库

影响力。

精准培训“助成长”，深化“国库
为民”服务理念。以国库业务知识竞

赛为契机，加强内部培训，推动岗位

练兵，组织员工参与人行线上答题活

动，开展国库业务知识内部培训与考

试，选派选手参加中国人民银行海南

省分行及海南省总工会联合举办的

国库知识竞赛，并在知识竞赛中荣获

团体二等奖。

海南银行将持续采用更加丰富

多样的宣传形式，建立健全常态化宣

传机制，同时积极运用金融科技手

段，推动国库服务数字化转型，让数

据多跑路，群众少跑腿，以实际行动

践行“金融为民”理念，为国库业务注

入强劲动力。 （岑明）

海南银行

开展“中国人民银行经理国库40周年”主题宣传
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在昌江黎族自治县

王下乡的群山环抱中，曾

是“十二五”贫困村的洪

水村，如今已蜕变为“全

国乡村旅游重点村”，更

成为海南申报“双世遗”

的重要点位。

海南农商银行昌江

支行（下称昌江支行）用

十余年的坚守，从派优秀

干部扎根扶贫一线，到安

排驻村第一书记推进乡

村改造；从政策性金融服

务精准滴灌，到小额信贷

活水润泽产业，以金融担

当与民生温度，铺就了一

条“文旅兴村、金融赋能”

的振兴之路。

“金融+文旅”融合创新专栏海南农商银行

海南农商银行昌江支行

金融赋能助力黎乡文旅振兴之路
干部驻村

扎根一线的“振兴火种”

作为定点帮扶单位，昌江支行始

终将“精准识贫、精准施策”扛在肩

上。该行派出 5名中层干部担任帮

扶联系人，结对帮扶 29户脱贫户 143
人，覆盖全村61.37%的脱贫户。他们

定期走访民宿经营者、手工艺人、种

植户，摸清文旅产业发展痛点。

昌江支行连续安排驻村第一书

记驻村帮扶。他们带领团队扎根黎

寨，全力推进洪水村“金字型茅草屋”

等文化遗产修复工作，更通过“三会

一课”、主题党日活动凝聚村党组织

力量，让“党建+文旅”成为乡村振兴

的“红色引擎”。

在驻村干部的奔走下，洪水村不

仅完成了传统茅草屋的修缮改造，更

因地制宜发展优质产业，做活“文旅+
林下经济”，加快发展草豆蔻特色产

业，为文旅产业注入可持续发展动能，

吸引更多村民和能人返乡创业。

金融赋能
政策性服务的“精准滴灌”

作为服务地方的政策性金融力

量，昌江支行始终将“金融活水”引向

乡村文旅最需要的地方，创新推出

“政策+信贷+服务”的组合拳。

针对民宿经营者、种植户等群体

的资金需求，昌江支行主动下沉服

务，开展金融宣传活动，将普惠小额

信贷政策送到田间地头，真正打通金

融服务“最后一公里”。

文旅蝶变
从“输血”到“造血”的跨越

金融的持续赋能，让洪水村实现

了从“外部帮扶”到“自我发展”的质

变。村集体合作社与企业共建的“黎

花里时光里”项目，打造了 17间民宿

客房、5间展馆（含黎族文化展示馆）

及夜游体验项目等，让游客沉浸式感

受黎歌、黎锦、黎家美食的魅力。

如今，洪水村已有2家民宿、2家
农家乐开门迎客，草豆蔻种植面积更

达1174亩，形成“文旅+农业”的融合

发展模式。2024年，全村脱贫人口人

均纯收入达 2.4 万元，同比增长

16.46%，昔日的贫困村已成为“文旅

富民”的典范。

展望未来，昌江支行将继续深化

“金融+文旅”融合，加大对“双世遗”

申报配套项目的信贷支持，做活“文

旅+林下经济”，助力洪水村打造更

具黎族特色的乡村旅游景区，让金融

活水持续滋养这片乡村振兴的沃土。

（高芳晓 林芳萍）

曾是贫困村的洪水村，如今已蜕变为“全国乡村旅游重点村”。


