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10月 16日，秀英区东山镇光明村委

会的菜地里，种植户许声桦的 60余亩叶

菜、丝瓜长势喜人。这些瓜菜已被纳入

2026年湖北孝感首衡城的供货清单。“过

去卖菜靠运气，今年跟着订单种，心里特

别踏实。”许声桦的信心，源自海口市供

销合作社联合社在岛外布局的销售“桥

头堡”。

今年 5月，海南（海口）农产品专销

区在湖北孝感首衡城揭牌；9月，设在成

都四川雨润国际农产品交易中心内的 4
个海南（海口）农产品专销区也相继投

入运营，构建起辐射华中、西南的销售

网络。

据了解，四川雨润国际农产品交易

中心和湖北孝感首衡城是覆盖华中、西

南及周边地区数亿人口的超级“菜篮

子”。“9月我们刚与两地签订了 6000吨
海口冬季瓜果菜的供货订单。与以往

的零散交易不同，海南（海口）农产品专

销区搭建了商户与农户的直接对接通

道，冬季瓜果菜收获后直接运到两地按

市场价销售，实现‘市场需要什么，我们

就种什么’，农户再不用为销路发愁。”

海口供销产业发展有限公司业务负责

人吕书奋的一番话，道出了海口订单农

业的鲜活实践。

该公司通过专区精准收集市场需

求，再组织农户按标准种植，形成“种前

有规划、种中有指导、种后有销路”的闭

环。截至目前，该公司已与孝感、成都两

地签订 2026年海口瓜果菜订单 6000吨，

涵盖泡椒、豇豆、叶菜、荔枝等各类单品。

“初次合作时，两地市场就对海口农

产品的品质赞不绝口。”吕书奋表示，供

销社全程跟进订单进度，从种植指导到

收购结算提供全程服务，改变了过去“种

完等客来”的被动局面。这种模式不仅

帮助农户规避市场波动风险，更通过稳

定销路倒逼种植端提升品质。

科技赋能：激活特色产业“新引擎”
一份份订单，也为海口冬季小龙虾

产业插上腾飞的翅膀。10月 17日，琼山

区大坡镇福昌村稻虾综合种养基地里，

负责人冯裕增正带领农户种植水草。“这

几天正抓紧调理水质，11月初就要投放

虾苗了。有订单在，我们的小龙虾能稳

稳直供武汉、香港，各地客商都抢着要。”

冯裕增笑着说。

冯裕增的底气，离不开科技与订单

的双重支撑。近日，在中国热带农业科

学院热带生物技术研究所的一间实验室

内，研究员王冬梅一边带记者参观催产

室的抱卵虾和孵化室的抱仔虾，一边介

绍：“小龙虾在海南气候条件下，一般要

到12月份以后才能陆续产出虾苗。但海

南小龙虾要想在冬季率先上市，就必须

在11月前投放秋苗。我们已初步突破人

工育苗技术，可在 10月到 11月出苗，为

实现苗种本地化生产打下技术基础，也

为每年向岛外市场供应冬季鲜活小龙

虾、实现产业规模化扩张积攒了底气。”

“种苗保障”的背后，是订单驱动下

规模化养殖的必然需求，为持续满足订

单量、稳定供应品质筑牢根基。据了

解，海口冬季 18℃~25℃的水温最适合

小龙虾生长，比内地提前 3个月上市，填

补了全国市场的空档。而订单的提前

锁定，让这份“季节优势”真正转化为

“收益优势”。

依托科技支撑与市场拓展双轮驱

动，海口小龙虾“走出去”的每一步，都离

不开订单的强力助推。借助供销社搭建

的产销对接网络，去年海口小龙虾赴多

地推介，签下近 5000万元订单；今年 4月
签订40万斤配额协议；7月厦门产销对接

活动再落实1900万元订单。一张张订单

助推产业步步“出圈”。

“从前农户散养，缺乏品牌规模和稳

定销路；现在供销社牵头谈订单、签订

单，还统一技术标准和销售，农户只需专

心养虾。”海口市供销合作社联合社办公

室负责人曾琼表示，订单让产业从“单打

独斗”迈向“抱团发展”，生产销售效益翻

倍，开启了高质量发展新篇章。

品牌引领：构建全链条发展“生态圈”
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□本报记者 雷蕾

走在琼山区大坡镇的稻虾田边，听

基地负责人冯裕增笑着说“有订单在，

虾能稳稳直供武汉、香港”；站在秀英区

东山镇的蔬菜田洋里，看农户满怀喜悦

地采摘鲜菜——这一幕幕生动场景，正

是海口订单农业为热带特色农产品架

起“出岛桥”的真实写照，让人真切感受

到农业转型的力量与温度。

曾经，农户“种完等客来”，销路无

保障；如今，“市场要什么就种什么”，

6000 吨瓜果菜订单接连落地，火山荔

枝预售额突破4亿元，稻虾田收益翻了

几番。这一转变，源于“以销定产”理

念的践行，更离不开农业部门与供销

系统的搭台、科技力量的赋能。

供销社在外建立销售专区，让小

农户对接大市场；科研团队培育本地

虾苗，为产业筑牢根基；农业部门组织

多样化品牌推介活动，持续扩大农产

品影响力。订单农业不仅破解了产销

脱节的难题，更推动农业从“跟风种

养”向“按需生产”转变，这正是海口热

带农业走向高质量发展的关键一步。

当然，发展之路仍有提升空间。

建议进一步扩大海外订单布局，依托

自贸港政策优势，让火山荔枝、大坡胡

椒、潭牛文昌鸡等更多特色农产品走

向世界。同时，可搭建数字化订单平

台，实现市场需求与种养进度的实时

共享，精准匹配供需两端。此外，还应

加强农户技能培训，提升标准化种养

水平，让“海口产”更具竞争力。

从实验室里的虾苗，到餐桌上的文

昌鸡；从田间的胡椒，到远方的订单——

订单农业正书写着海口乡村振兴的新故

事。相信未来，以订单为纽带，以科技为

支撑，海口热带特色农产品必将香飘更

远，让更多农户收获稳稳的幸福。

订单农业托起“稳稳的幸福”

10月17日，四川成都的

四川雨润国际农产品交易中

心内，海南（海口）农产品专

销区一片繁忙。工人们正有

条不紊地将一袋袋来自海口

的新鲜叶菜从货车上卸下。

这些蔬菜从海口的田间地

头，直接抵达成都市民的餐

桌，印证了海口订单农业为

热带特色农产品搭建起的稳

固“出岛桥”。

近年来，海口依托热带

资源禀赋与自贸港政策优

势，以订单为纽带，逐步探索

出“政府主导、科技支撑、品

牌赋能”的多元化订单模式，

成功打通从田间到餐桌的全

产业链条，让热带特色农产

品沿着市场脉络精准抵达消

费者手中。

□本报记者 雷蕾

▲在大塘村稻虾基地的小龙虾育苗实验室里，中国热带农业科学院
研究人员正在查看种虾繁育情况。 本报记者 康登淋 摄

▲在海南（潭牛）文昌鸡股份有限公司加工车间，工作人员将鸡肉分拣
包装。 本报记者 孙士杰 摄

近年来，海口市农业农村局始终将

展会与营销活动作为推动订单农业的重

要抓手，通过搭建高水平交流合作平台，

为海口热带特色农产品对接广阔市场、

签下大额订单搭建桥梁。

每年中国（海南）国际热带农产品冬

季交易会期间，海口都会组织本地农业

企业、合作社推介荔枝、胡椒、文昌鸡、凤

梨等特色农产品，借助展会的品牌影响

力与客流优势，吸引全国乃至全球采购

商洽谈合作。

市农业农村局还主动策划举办专项

品牌活动，为订单农业注入强劲动力。

去年 12月，由海口市人民政府主办、市

农业农村局承办的 2024海口市热带特

色高效农业产业链招商暨“椰城香见”

品牌发展大会，集中签约 18 宗产销订

单，达成 5.71万吨交易量、约 14.2亿元签

约额。该局主办的“荔枝月”“胡椒文化

节”等活动，也让海口“火山荔枝”“大坡

胡椒”品牌价值持续提升。今年 5月火

山荔枝月活动实现“椰城香见·海口火

山荔枝”产销订单量约 2.77万吨、预售额

4.11亿元；9月大坡胡椒营销活动促成超

1.4 亿元胡椒订单，其中包括 7500 万元

海外订单。

订单农业的深度发展，还推动产业

从分散经营向集团化、品牌化转型。海

南（潭牛）文昌鸡股份有限公司以订单农

业为抓手，构建起全链条标准化生产体

系：从保种鸡群的科学选配，到肉鸡出栏

时间的精准把控，每个环节均严格按订

单约定的品质标准执行，从源头确保每

一只文昌鸡的口感、品相高度统一。该

公司相关负责人介绍，目前公司文昌鸡

日均产量稳定在2万只，产品通过餐饮合

作、生鲜直供、商超入驻、电商平台四大

渠道，覆盖全国 33个省、自治区、直辖市

及特别行政区，进驻终端网点超 5000
个。通过“企业+农户”的订单合作模式，

已带动300多户农户稳定增收。

从实验室的虾苗培育到瓜果菜的

分级分拣，从文昌鸡的全程溯源到胡

椒的精深加工，订单农业正推动海口

农业从“卖原料”向“卖产品”“卖品牌”

升级。在订单的连接下，更多海口农

产品正踏浪出岛，书写着乡村振兴的

新篇章。

▲四川成都的四川雨润国际农产品交易中心内，海南（海口）农产品
专销区一片繁忙景象。 （图片由采访对象提供）

7月15日，琼山区大坡镇胡椒省级现代农业高
质量发展产业园示范基地内，农户正在采收胡椒。

本报记者 苏弼坤 摄

88月月2121日日，，空中俯瞰琼山区甲子镇空中俯瞰琼山区甲子镇大塘村稻虾大塘村稻虾基地基地，，水田如镜水田如镜、、绿意盎然绿意盎然，，一幅一幅““稻虾稻虾
共生共生””的和谐生态图景的和谐生态图景。。 本报记者本报记者 康登淋康登淋 摄摄
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